
ビジネスの真髄
2019.8.29 セミナー 

https://hirokin001.com/wp-content/uploads/2019/08/9.1-sinzui.pdf



•午前の部 
•自己紹介(お名前、職業、都道府県、今やってることや、これからや
ろうとしていること) 

•ひろきんの売り上げとサイト紹介 

•ビジネスとは？情報発信のすすめ 

•集客 

•教育 

•販売



•午後の部　ワークショップ 
•気になるサイト&メルマガを添削 

•参加者のブログ添削 

•気になる商品LP添削 

•質問タイム



• 教材、コンサル　毎月分割150＋新規150万 

• アフィリエイト　毎月100-200万 

• アドセンス　毎月20-30万 

• 不動産　毎月60-70万 

•合計400-500万前後

ひろきん　実績



教材、コンサル売り上げ　今年4000万
売り上げ30

売り上げ300
売り上げ98



売り上げ　レントラ　ログイン確認



 売り上げ グーグルアドセンス



 アクセス  ひろきん



 アクセス  新規自分



 アクセス  700万



 アクセス  400万



 アクセス  150万



ビジネスとは



•ビジネスとは価値を提供すること 
•ファンになってもらうために心を動かす 
•集客・教育・販売の流れを理解すること 
•機能的価値と感情的価値を理解すること 
•商品を売りこまずに売る 
•問い合わせ欄を必ず作っておき、コメントや
返信をもらっフィードバックする。

結論



•あああああ

ビジネスとは価値の提供。役に立てば良い

仕事していても副業では経営者マインドを持つ。



集客　教育　販売

それぞれの役割を頭に叩き込む



人間の特徴　性質を理解する

人は〇〇で行動し、論理で〇〇納得する



集客　教育　販売



集客

とにかく興味づけ

興味づけ



集客

とにかく興味づけ

集客場所 
テクニック



世界観、価値観の共有 
自分はあなたの理想の未来を歩いているよ

教育 価値観



教育 ファンの増やし方



プロフィールは、必要な情報のみをいれる

教育

https://hirokin001.com/100man/

https://hirokin001.com/wp-content/uploads/2019/08/repo1.pdf 
https://hirokin001.com/wp-content/uploads/2019/08/repo2.pdf 
https://hirokin001.com/wp-content/uploads/2019/08/repo3.pdf



機能的価値で集客して
感情的価値でファンになってもらう

教育



機能的価値　 
リサーチしまくる地味な作業

めんどくさいから稼げるんだぜ？ 
ライバルに機能的価値で横並びになり 

感情的価値で差別化を測る 

教育



感情的価値　扇動の型

いろんなテクニックを覚えよう

教育



感情的価値　扇動の型

いろんなテクニックを覚えよう

教育



感情的価値　神話の型

いろんなテクニックを覚えよう

教育



コンテンツを作る

めんどくさいから稼げるんだぜ？ 
ライバルに機能的価値で横並びになり 

感情的価値で差別化を測る 

販売



職業別コンサル



•ビジネスとは価値を提供すること 
•ファンになってもらうために心を動かす 
•集客・教育・販売の流れを理解すること 
•機能的価値と感情的価値を理解すること 
•商品を売りこまずに売る 
•問い合わせ欄を必ず作っておき、コメントや
返信をもらっフィードバックする。

結論





•午後の部　ワークショップ 
•気になるサイト&メルマガを添削 

•情報発信者とアフィリの人（なおと、なかじ、学、ひつじ） 

•ビジネスの真髄LPの添削 

•参加者のブログ添削 

•気になる商品LP添削 

•質問タイム



セミナー限定

メルマガに登録して盗む





•16:30時　撤収 
•感想動画２分 できれば全員


